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APARROS

Las patronales apoyan a la Camara pero no
piden a sus empresas que paguen las cuotas

Las entidades sectoriales coinciden en que no se puede exigir el pago: «Que decida cada uno»

FRANCISCO D. GONZALEZ / Alicante
El tejido empresarial de la provincia
esta, aungue sea formalmente, con
la Camara de Comerdio de Alicante
en sumomento més delicado. Otra
cosa €5 que este respaldo se traduz-
€4 en apoyo eConoMIco Una vez que
entre vigor la supresion del pago
obligatorio para las empresas de la
cuota a las entidades camerales.

La mayoria de las patronales sec-
toriales (calzado, promocion inmo-
biliaria, construccion, hoteles,
pymes y juguete) se solidariza con
la entidad que preside José Enrique
Garrigos, reconocen su funcion en
la defensa y promacion de la econo-
mia alicantina, aunque sostienen
que no pueden pedir a sus empresas
asocladas que sigan pagando las
cuotas una vez que expire la obliga-
cién de abonar los recibos (2013).
«Cada empresa hara lo que estime
op w, es €l mi ) general
que se respira en el movimiento pa-
tronal en relacion con el futuro de
las cuotas.

La eliminacidn de la obligaciin de
pagar a las Camaras taponara el

principal flujo de ingresos de estas
instituciones (mas de un 50%), que
sin embargo, tendrén que seguir
prestando servicios por imperativo
legal en areas como la internaciona-
lizacifn, la creacion de empresas o
la formaci6n. Esta caida de los in-
gresos coincidiria con un ajuste pre-
supuestario en la Generalitat, cuyas
ayudas a las Cimaras también se
verian recortadas.

Para tratar de resolver la compli-
cada ecuacitn de teper gue seguir
prestando los mismos servicios con
menos ingresos, la Cémara de Ali-
cante se ha puesto manos ala obra
y ha comenzado por pedir apoyo, de
momento pablico y formal, a las
principales empresas e institucones
economicas y sociales de Alicante
(CAM, Puerto, aeropuerto, Coepa,
universidades e [FA).

Pero, cesta adhesion formal se
extenderd por el tejido empresarial
y se plasmari en respaldo ccondmi-
co de las compafifas, grandes, me-
dianas y pequefias, cuando llegue la
hora de la verdad? Ese es ¢l deseo
de la Camara. Fl respaldo formal ya

Empresas locales pactan

con un mayorista chino
traer turistas a Benidorm

Los asiaticos llegaran ya en primavera gracias
ala nueva ruta aérea entre Valencia y Estambul

JAVIER CARRASCO / Valencia
La Asociacion Valenciana de Aloja-
mientos Turisticos (Valtur) ha ce-
rrado un principic de acuerdo con
uno de los principales turoperado-
res chinos para atraer a turistas de
aquel pais a la Comunidad Valen-
ciana en vuelos regulares o charter
a partir de la primavera. Este pacto
contempla ofrecer paquetes turisti-
©08 que incluiran alojamientos en

apartamentos de gama media o al-
ta en Valencia y poblaciones coste-
ras como Benidorm; alquiler de
vehiculos, guias y restauracion.

El principio de acuerdo, que se
apalabrd en Fitur y habra de ser ra-
tificado en la proxima feria turisti-
ca de Milan, tiene como protago-
nistas a Valtur y al turoperador chi-
no Beijing Top Tours International
Es la primera vez que la patronal

RECONVERSION

Redefinir el modelo y
acercarse al ‘cliente’

Muchas empresas, sobre todo las mas
pequenas, tachan de «abusivor ¢l pago de
{as cuotas. Sostienen que la ley les obliga a

pertenecer a una entidad contra su

voluntad. «Conozeo la existencia de las
Camara de Comercio solo cuando llega el
recibo anual para el pagon, comenta un
pequefo empresario alicantino. Para
acortar esia distancia con sus ‘clientes’, las
Camaras de la Comunidad trabajan para
asumir nuevas competencias (se ha hablado
de las del Ivex e Impiva) y para prestar

servicios mas alld de sus limites
territoriales.

existe, es decir, las patronales de Ali-
cante reconocen los servicios rele-
vantes que presta la Camara, pero el
apoyo monetario se dejara a la libre
eleccion de todas y cada una de las
empresas. Al menos en esto coinci-
den las grandes asociaciones em-

iales de Alicante.
Algunas de ellas, como
Fopa o la patronal del
calzado Avecal, abogan
incluso por una refle-
xi6n sobre el actual mo-
delo del movimiento
empresarial para apro-
vechar esta coyuntura €
wincrementar la eficien-
cia de las patronales y
evitar posibles duplici-
dades en los servicios
que prestan las distintas
asociacioness, incluyen-
do a la Camara de Co-
mercio.

De momento, la enti-
dad ya trabaja en ofre-
CET NUevVOs Servicios a
las empresas (en breve
se convertira en facilita-
dor financiero para mediar ante la
banca y conseguir creditos para
pymes). La mayoria de los dirigen-

L apoyar a la
Cémara», pero aflade que Fe-
cia «no va a decir 3 las empre-
sasque paguenlas cuotas».

>T. Mayor
{Hoteles). £

g @ mantiene
que «hay que buscar mas vias
de financlacion» y agrega que
cada empresa «hard lo gue e5-
timeoportuno conkas cuotass.

que el fin del
pago obliga-
torio de las cuotas es contra-
rio a los intereses de las
pymes; atin asi, Cepyme tam-
poco pedird a su asociados
que paguen.

siin de pagar o no sera librew. —
Con todo, la AEF] reconoce el
papel de las Camaras como adi-

>R, Perin
%1 (calzado).

iF°  Afirma que no
M solicitard 3 las

- de
esta industria el pago de las
cuotas v plantea «eliminar du-
plicidades de serviclos» con
otras instituciones.

R, | M. Pelsez

| {obra publi-
. ca). Fopa se
~|  suma al mani-

fiesto en apo-
yo a la Cdmara; sostiene que

de apartamentos turisticos suscri-
be un pacto de esta naturaleza pa-
ra atraer a un tipo de turista de
gran potencial. Se trata de la nueva
burguesia china, enriquecida gra-
cias a la politica emprendida por
Deng Xiaoping, que se fija en Euro-
pa para pasar sus vacaciones.

El presidente de Valtur, Javier
Murguia, confirmé que los paque-
tes turisticns COMENZAaran a comer-
cializarse en marzo con el finde
que los primeros turistas chinos lle-
guen antes del verano, Se aprove-
chara la puesta en marcha de la ru-
ta entre Manises y Estambul, ope-
rada por Turkish Airlines, el 27 de
marzo para utilizar la capital turca
como conexién con Pekin.

A falta de conocer la demanda
para este paquete turistico, Valtur y
el turoperador chino manejan dos
tipos de vuelos para atraer a ese tu-
rista asidtico. Uno de ellos seria a
traves de vuelos regulares y la otra

tes patronales consultados propo- novan a exigir el abono delas
nen una rebaja de precios en los ser- cuotas y propone suprimir du-
vicios que presta la Cémara para fa- plicidades entre patronales.
vorecer la adscripcion voluntaria.
opcion serla mediante vuelos char-  semana y que ahora con el AVE,
ter si hubiese suficientes pasajeros  decide viajar un dia a Valencia. Es-
para Henarlos. te turista no reporta beneficios a led
Valtur, que tiene como sociosa  empresas de aparfamentos y a los
mis de 50 empresas dedicadas al al-  hoteles pues no permocta

quiler de apartamentos, ofrecera el
alquiler en viviendas de gama aita

El sector de alojamientos
turisticos abrira oficina
en Rusia para captar
clientes de aquel pais

tanto en Valencia como en localida-
des de la costa. La estancia media
sera de siete a diez dias. Valtur ulti-
ma acuerdos también con firmas de
alquiler de vehiculos, guias turisti-
cas y restauracion.

Este turista chino seria distinto al

_queliegaa Madrid para pasar una

Con vistas a reforzar el negocio
en ¢l exterior, Valtur abrird también
una delegacion en Rusia para cap-
tar a turistas de ese pais. En este
caso ya existe una expetiencia pre-
via de varios afios en que turistas
rusos eligen la Comunidad, en es-
pecial la costa alicantina, para pa-
sar sus vacaciones. Este tipo de via-
jero ha tomado en parte €l relevo al
inglés en este destino. El ruso, que
no suele reparar en gastos, resiste
mejor la crisis que el anglosajon.

Parte de esos clientes rusos opta
por comprar una vivienda, sea un

o un chalé o villa de hu-
jo, con una inversién que oscila en-
tre los 150.000 v el millon dé euros.
Benidorm, Xabia y Altea son sus lu-
gares preferidos, segan Valtur.




